LARANJA

Mudancas
no mercado

ANTONIO AMBROSIO AMARO *

0 cendario atual do comple-

Xo citricolabrasileiro, a co-

responsabilidade das par-
tes é essencial para manter seu su-
cesso, face as indicagdes de que:
1) Ocorre exaustédo da demanda re-
primida de suco no mundo ocidental
(Uni&o Européia e Estados Unidos);
2) As conquistas nos mercados asi-
aticos e do leste europeu requerem
um processo de producéo agricola
e industrial de menor custo em
ddlares;
3) E enganoso imaginar que a re-
ducdo da oferta de laranja (‘que-
bra ou saida de produtores’) seja a
solucéo para o aumento dos pre-
¢os do concentrado;
4) O avanco da cultura de cana-
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de-agUcar ndo seleciona os produ-
tores mais capazes ou de menor
custo de producéo de laranja;

5) H& preocupacao das empresas
industriais em planejar a colhei-
ta para o suprimento parcial de
fruta com a formac&o de pomares
préprios.

O modelo de remuneracéo da
laranja aos citricultores sofreu
poucas alteracdes nas Ultimas qua-
tro décadas no Brasil. Os contra-
tos de compra e venda eram qua-
se sempre resultantes do poder
de barganha entre produtores e
indastrias, acompanhados de
perto pelo governo.

Os volumes exportados (mais
de um milh&o de toneladas) mos-
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traram crescimento, mesmo tendo
ocorrido, primeiramente, um au-
mento no ndmero de empresas
processadoras de 1996 a 2000 e,
posteriormente, uma concentracdo
decorrente de fusfes, aquisices e
saidas do mercado.

RETROSPECTIVA

Em 1963, foi instalada a pri-
meira grande fabrica de suco
concentrado congelado de laran-
ja em S&o Paulo (SUCONASA,
em Araraquara). O parque citri-
cola paulista contava com 17
milhdes de plantas e produzia 21
milhdes de caixas frutasin natura
para o mercado interno e exter-
no. Umadas primeiras preocupa-
¢Oes foi garantir fluxo diério de
frutas em condi¢Bes de manter as
maquinas (extratoras e evapo-
rador) em continua operagédo. Era
um ritmo bastante diferente da-
guele que se registra nos pa-
cking-houses voltados para a
selecdo de fruta frescal.

Houve necessidade ndo s6 de
formac&o de méo-de-obra nas f&
bricas, mas também de ajustar um
sistemade aquisi¢&o e recepcdo da
matéria-prima. A grande ofertaera
proporcionada por atacadistas e
exportadores de fruta fresca, além
de algumas compras diretas junto
a citricultores.

Como eratradicional nos mei-
os citricolas de Séo Paulo, a co-
Iheita e o transporte ficavam por
conta dos ‘fornecedores da in-
dastria’. Isso Ihes permitiu se
apropriarem de um excedente fi-
nanceiro, pois recebiam pela
fruta posta-fébrica um prego su-
perior aquele pago aos produto-
res e mais as despesas de colhei-
ta e transporte.

A partir de meados da década
de 70, as empresas de proces-
samento passaram a se responsa-
bilizar pela colheita e pelo trans-
porte da laranja dos pomares para
asfabricas, umavez que haviadis-
putapela matéria-prima. A relacéo
bilateral entre indUstrias e produ-
toresintensificou e, sob certos as-
pectos, até facilitou: significativa



parcela de citricul-
tores preferiando ter
preocupacéo na con-
tratacdo de méao-de-
obra para a colheita | =
da fruta. Ficava por
conta da industria, 3
as operacdes de ma-
terial e equipamen- i
tos (escadas, sacolas
e caixas) e de cami-
nhdes proprios para
o0 transporte.

Com acrescente
expansado dos volu-
mes a serem proces- i
suprimentos ou de
compras de poma-
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res' dasempresasin-

dustriais ganhou expressao. To-
dos foram estruturados com mais
recursos humanos2, planejamento
e logistica de operagéo, ocupando
espacos que poderiam ter sido ab-
sorvidos pelos citricultores, in-
dividual ou coletivamente (co-
operativas, pools ou grupos de
venda).

ALTERAGCOES NOS CONTRATOS

Nas cadeias de comerciali-
zacéo dos produtos do agrone-
gocio, € pouco comum verificar
casos em que a responsabilidade
pela colheita da produgéo fica por
conta dos compra-
dores. Ao contrério,
praticamente todos
os produtos agrico-
las séo ofertados ao
mercado de acordo
com as especifica-
cOes explicitadasem
contratos de compra

A partir de 1996, colheita e
transporte passaram a ocorrer por
conta do produtor diante do com-
promisso de cessacdo de uso do
contrato-padréo na compra e ven-
da de laranja, imposto pelo Con-
selho Administrativo de Defesa
Econémica (CADE). A amplitude
de toleréncia, de qualidade da fru-
ta entregue nas fébricas, mutua-
mente acordada entre produtor e
industria, ndo comprometeu a qua-
lidade do suco produzido nem al-
terou o ritmo de processamento
industrial, e tampouco ocasionou
perdas de producao.

Essa situacéo decorreu da ex-

Distorg6es no ‘contrato-padréo’

* Remunera os produtores com pregos igualitérios;
* Independentemente da disténcia do pomar a fébrica;

* Omite diferenciais de fretes;

« Afasta fontes da matéria-prima para regides cada vez mais distantes,
» Néo estimula maiores produtividades agricolas;
 Considera custo igual para todos 0s pomares;

tensdo dos pomares, sua diversifi-
cacdo varietal, heterogeneidade de
idade das plantas, dispersdo geo-
grafica de plantios que determi-
nam um processo desigual de
maturacdo e, particularmente, por
ser uma citricultura néo irrigada
mais sujeita a eventos climaticos
da natureza.

Tal conjuntura evita a entrega
caotica de frutas, enquanto as em-
presas maximizam seus ativos in-
dustriais. O periodo de processa-
mento pode ser antecipado e pro-
longado, além de gerar mais con-
dicles para preparacdo de blends.

Dessa maneira, as mudancas
para fruta posta-fa-
brica por conta do
citricultor vieram
melhorar o sistema
de comercializagéo.
Tornaram aremune-
racdo mais justa pa-
ra os citricultores
eficientes e proxi-

evendaentre as par-
tes, como sdo os exemplos de to-
mate e de frutas para compotas.

Em S3o Paul o, para atender aos
requisitos exigidos pelos importa-
dores, a producéo de suco de la-
ranja resulta da boa selecéo das
frutas narecepcao dasfabricas, fei-
ta por amostragem das cargas, com
0 objetivo de correta estocagem
nos silos em fungdo das varieda-
des e grau de maturagao.

Indices de custos de colheita

e de transporte por caixa
de laranja, Sdo Paulo

Disténcia Produtividade
pomar-fabrica  caixa/planta

Km Custo (%) Caixa Custo (%)

50 100 1 100
100 150 2 70
150 175 3 53
200 200 4 43

Fonte: Di Giorgi (1991)
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mos das fébricas,
estimularam a concorréncia en-
tre as empresas processadoras na
aquisicao de pomares, em vista
de que as apropriacfes de custo
de frete e as colheitas passaram
a ser realizadas caso a caso. Ou-
trossim, propiciaram condicdes
para que a gestao das turmas de
colheita e de frete passasse a ser
distribuida entre todos fornece-
dores da laranja e houvesse re-
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ducé@o nesse setor das empresas
processadoras.

Cabe rever o modelo de re-
muneracdo dos citricultores?

O preco médio da caixa de
laranja a ser pago pela indus-
tria, a cada safra, depende das
cotacdes obtidas na venda do
suco concentrado, que, por sua
vez, reflete as condigbes de
oferta e demanda. O valor é es-
tabelecido entre as partes por
meio de contratos livremente
negociados, bilateralmente,
sem interveniéncias de tercei-
ros ou dependéncia de determi-

Questdo-chave

Por que ndo remunerar por solidos
sol(iveis por caixa, umavez que
guanto maior o rendimento, menor a
quantidade de caixas que sera
necessariaparafabricar uma
toneladade suco concentrado?

nados fatores fisicos variaveis
durante a safra.

Os adeptos dessa sistemati-
ca usam como exemplos o setor
canavieiro brasileiro e a Fl6-
rida, principal concorrente do
Brasil, onde é utilizado um
modelo de pagamento da laran-
ja em funcédo dos sdlidos sol u-
veis por caixa. O Departamento
de Agricultura dos Estados Uni-
dos (USDA) mantém nas fabri-
cas um inspetor oficial para
avaliacdo dos rendimentos na
produc&o de suco, apoiada em
procedimentos padronizados
nos laboratorios.

Para os citricultores, éimpor-
tante analisar os seguintes pon-
tos:

A) Caminhdes rejeitados no pa-
tio de uma empresa: o produtor
coloca a carga em outra empre-
sa no mercado spot;

B) Contrato com pre¢o menor:
envio de caminhBes com fruta
para rejeicdo para poder reen-
viar para uma empresa que paga
mais caro;

C) Quando a producdo amadu-
recer por igual, aumentardo as
filas de caminh®es. As fabricas
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que fazem andlises mais rapidas
serdo mais procuradas e poderdo
oferecer condic¢des de pagamen-
to menos vantajosas aos produ-
tores;

D) Risco de maior porcentual de
fruta sem encontrar colocacao
na industria pelo encurtamento
do periodo de processamento;
E) Fébricas paradas, e outras,
superlotadas;

F) Aumento nos custos de colhei-
ta de frutas quando a demanda
por mé&o-de-obra e veiculos se
concentra em menor periodo de
tempo.

Dentre outras ponderacdes a
serem consideradas, para a ob-
tencao de solucdes que permitam
manter o mercado internacional
conquistado, acrescente-se:

a) A idade das plantas interfere
no rendimento: plantas jovens
produzem frutos mais pobres em
solidos sollveis do que as plan-
tas mais velhas;

b) As plantas mais velhas tendem
a ter uma queda de frutos mais
acentuada;

c) A quantidade de frutos numa
arvore citrica altera a retengéo:
guanto maior a carga, maior a
queda dos frutos;

d) Os porta-enxertos e as varie-
dades-copa de um pomar insta-
lado estdo definidos, atroca por
outros que proporcionem mais
solidos sol Gveis sera um proces-
so de longo prazo;

€) Pomares mais produtivos por
planta apresentam, via de regra,
rendimentos menores de suco
por caixa;

f) O pagamento do colhedor € por
caixa e independe de solidos so-
[Gveis (ou seja, 0 custo nao esta
relacionado a despesa);

g) A estrutura industrial na
Flérida é constituida de grande
nimero de fabricas, em dimen-
sBes menores, voltadas ao mer-
cado interno. Ademais, a citri-
culturadaFloéridaéirrigada, com
uniformidade de florada e con-
trole de maturacéo das frutas.

Por fim, se pretende fazer a
apologia de um mercado com
normas, estabel ecido, de comum
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acordo entre os segmentos in-
dustrial e agricola, a partir de
mutuo entendimento entre as
partes, sem prejuizo da quali-
dade do suco brasileiro.

Em S&o Paulo, a emisséo de
varias floradas pela arvore, en-
tre agosto a dezembro, produz
frutos com diferentes estagios
de maturacéo. Isso restringe a
pratica de uma unica colheita
dos frutos desejaveis para a ob-
tencéo de suco de boa qualida-
de e maximizagdo de resultados
dos produtores.

Dai, o estabelecimento de
um anexo de qualidade nos atu-
ais contratos entre citricultores
e industrias, com definicao dos
parametros de suco nas frutas e
graus minimos e maximos de
brix. Assim, é possivel umafle-
xibilidade no ratio do suco e a
formacéo de estoques para for-
mulacéo de blends para atender
a mercados diferenciados.

Como a programacéo de co-
lheita por so6lidos sollveis por
parte da empresa difere do pa-
gamento por soélidos sollveis,
perduram outros questionamen-
tos. Por exemplo: havera possi-
bilidade de contratos por dois
ou trés anos de vigéncia?

A despeito de qualquer ou-
traargumentacéo mais classica,
0 sistema brasileiro de recep-
¢éo de frutas tem sido um su-
cesso até o momento, regido por
acordo entre as partes que con-
juntamente conseguem equili-
brar suas necessidades. Qual-
quer ruptura, além de represen-
tar um desprezo as desigualda-
des no Brasil, podera desenca-
dear um desequilibrio. Para
concluir, a literatura € restrita,
0 debate esta aberto e os pes-
quisadores sdo chamados a se
manifestarem com subsidios
importantes para a tomada de
decisBes por parte dos citricul-
tores e industria. [ |

* Diretor do Instituto de Economia
Agricola (IEA) - e-mail:
amaro@iea.sp.gov.br
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comprade ativos da Cargill

por Cutrale e Citrosuco

suscita discussdes, apesar
de o CADE (Conselho Adminis-
trativo de Defesa Econémica),
autarquia federal responsavel pe-
las fusbes e conduta de empresas,
em 15 de setembro ultimo, ter
aprovado a operacao.

Para a Associacdo Brasileira
dos Citricultores, a aquisic¢éo for-
talece a concentracéo e, com isso,
apossivel imposicéo e interferén-
cia na formag&o futura de precos
da caixa de laranja. Na cadeia pro-
dutiva, trés processadoras (Cutrale,
Citrosuco e Citrovita) dominaréo o
mercado, inclusive com uma parti-
cipagdo total no sistema logistico
de transporte do suco a granel.

J& os defensores da aquisicéo
alegam que num mundo competi-
tivo, de elevada concorréncia in-
ternacional, principalmente com
o Estado da Florida, altamente
protegido pelas politicas agrico-
las e econdmicas americanas, €
preciso operar com economias de
escala e de escopo.

Os estudos recentes disponi-
veis na literatura, quando utili-
zam o indice de Herfindahl,
concluem que a concentragéo
atual, depois da referida aquisi-
¢do, estd ainda abaixo dos indi-
ces obtidos em 1985.

Na verdade, a tendéncia de
concentracdo em mercados alta-
mente competitivos é considerada
natural, como se verifica também
em outros setores do agronegocio
(gréos, leguminosas, fibras, seto-
res de fertilizantes, maquinas, de-
fensivos agricolasetc.), ondeare-

sisténcia e permanéncia no mer-
cado das empresas exigem opera-
¢des com economias de escala.

Cabe, no entanto, abrir um pa-
rénteses, para uma explicacéo di-
dética sobre o comportamento de
mercado das grandes empresas
(multinacionais, principal mente)
em sua gestdo estratégica e em-
presarial.

As praticas de economias de
escala (por meio de fusdes, aqui-
sicOes, aliancas estratégicas, par-
cerias, join ventures etc.) e de es-
copo (internacionalizagédo dos in-
vestimentos, principalmente), vi-
sam a concentracao horizontal
(aguisic@o de empresas competi-
doras e diminuicdo da concorrén-
cia) e, também, a integracdo ver-
tical para aumentar sua auto-sufi-
ciéncia e participagdo como for-
necedor préprio de matéria-prima.

Com isso, ha uma dupla busca
por:

1) Maximaeficiéncia, como meio,
na otimizacdo do uso e servigos
dos fatores de producéo;

2) Elevada eficécia, como fim na
perseguicdo de resultados e me-
tas definidas.

Estas estratégias perseguem a
otimizagdo dos custos de produ-
¢do e de transagdo, condicédo in-
dispensavel para se manter no
mercado e se apropriar, fortalecer
e aproveitar devidamente das van-
tagens comparativas e competiti-
Vas no setor.

Na cadeia agroalimentar, o
produtor fica "sanduichado" por
oligopdlios no suprimento de
insumos, maquinas, materiais etc.,
no "antes da porteira", e, por
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oligopsonios (pou-
cas empresas in-
dustriais e proces-
sadoras, no "poés-
porteira"). O pro-
dutor isolado esta
naUTl.

Essas estratégi-
as empresariais, se
estiverem certas e corretas ou néo,
pois é questao de sobrevivéncia,
permanéncia e de manutencdo em
mercados concorrencials, sinalizam
aos produtores como devem agir.

O que se pode fazer paraforta-
lecer o elo mais fragil da cadeia
produtiva agroalimentar, se ndo
ha organizacgao profissional e em-
presarial dos produtores por meio
das cooperativas, associacoes,
pools, parcerias, aliangas estraté-
gicas etc.?

Para quem produz commo-
dities e vive e sobrevive num
mercado proximo a competicao
pura, ndo se consegue ver de
outra forma como aumentar o
"poder de fogo" do produtor ru-
ral nas negociacdes, sendo se
organizarem, fortalecerem e agi-
gantarem, organicamente num
anico corpo.

Muitas cooperativas e associ-
acOes sdo exemplos de que "a
uni&o faz aforca’. E por meio do
trabalho em equipe que se reduz
0s custos de informag&o e de co-
municagdo, e se consegue 0 com-
partilhamento na busca por solu-
¢Oes para os problemas do setor.

O agrupamento profissional
e empresarial nivela os produ-
tores diante das forcas de mer-
cado, com vistas a eficiéncia
nos meios de producéo e eficé-
cia de resultados e metas, para
operarem com economias de es-
cala e de escopo, fundamentais
para a otimizag&o dos custos de
producéo e de transagdo, uma
vez que sdo, como fornecedores
de commodities, simples toma-
dores de precos no mercado. m

* Professor Titular da Escola
Superior de Agricultura

Luiz de Queiroz/USP.

e-mail: emneves@esalq.usp.br.
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ESPI: producéo de laranja (milhdes de caixas)
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a citricultura paulista,

segundo a quarta previ-

sd0 para a safra agricola
2004/05, do Instituto de Econo-
mia Agricola, a colheita podera
atingir 348,2 milhdes de caixas,
cercade 3,5% amenos que as pro-
duzidas na safra passada. Ao se
considerarem os 17 EDRs, cujas
produgdes estdo acima de 5 mi-
|hdes de caixas de 40,8kg, a pro-
ducéo é de 322,9 milhbes de cai-
Xas, numaareaprodutivade apro-
ximadamente 536 mil ha.

Em médio prazo, em torno
de cinco anos, a maioria dos
citricultores esta com os contra-
tos negociados. Os valores da
caixa de 40,8 quilos foram nego-

361,8

328,2 I 3271

356,3

ciados de US$2,80 e US$3,60. Essa
variagdo melhorou na presente tem-
porada, j& que no exercicio passado
ficou entre US$2,60 e US$3,40.

Para aprimorar 0s arranjos con-
tratuais e a definicdo de precos dos
contratos aparecem novos modelos
de propostas. A idéia é sair de acor-
dos individuais e buscar solucdes
com base em negociagdes coleti-
vas, e ndo mais individuais.

Considerando uma retrospecti-
vahistérica, os precos acertados po-
deriam ser considerados atraentes.
Porém, a rentabilidade esta a mercé
da evolucdo dos custos de produ-
¢80 e da relacdo do real frente ao
délar. As incidéncias de doengas,
como o cancro citrico, a CVC
(clorose variegada dos
citros), a morte Subita

0 "greening" (HLB),
s80 prendncios de mai-
ores despesas.

Com a aceleracao
dos eventos fitossani-
tarios, muitos citricul-
tores foram pressiona-
dos a diminuir a area
cultivada. Com isso, a

360,7

|
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Fonte:|EA/SAA

espaco ocupado pela
cana de aglcar avanca,
em particular onde os

04/05
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Brasil: exportacdo de suco delaranja (mil toneladas)
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1.297
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pomares ficaram pou-
cos viaveis pela cultu-
radacana.

Se ndo ha perspec-
tivas de excedentes na
producdo de suco, a
oferta deve atender as
necessidades de merca-
do. Os investimentos
para o controle das do-

2000 2001 2002 2003

2004

encas sdo suficientes,
mas o0 grande desafio
no complexo agroin-

2005
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Incidéncia de doencas
reduz a rentabilidade

dustrial tem sido justamente o de
aumentar 0 consumo.

NA CHINA

A China teve uma producéo re-
corde de 13,5 milhdes de toneladas
de citricos durante a safra 2003/
2004. A safra de 2004/2005 esta es-
timada no mesmo patamar. A area
devera se manter estavel em 1,5 mi-
Ihdes de hectares, segundo informa-
¢ao do Departamento de Agricultura
dosEUA (USDA).

Quebra nos EUA

producéo norte-americana de

citros na safra 2004/05 foi redu-
zida pelo Departamento de Agricul-
tura dos Estados Unidos (USDA) em
42%, para 169,1 milhdes de caixas,
ante 291,8 milhdes de caixas no peri-
odo anterior. A quebra da safra foi
causada pelo efeito dos quatro fura-
cdes no final de 2004. Para 2005/
2006, a previsdo é de 190 milhdes de
caixas.

A Flérida é responsavel por 67%
da producédo do pais, enquanto a
Califérnia produz 29% do total e os
estados do Texas e Arizona produzem
0s 4% restantes. A producéo de ape-
nas 150 milhdes de caixas de laranja
pela Flérida representa uma queda de
38% sobre a safra anterior, enquanto
a producdo de grapefruit caiu 69%,
para 12,8 milhdes de caixas.

A California, por outro lado, re-
gistrou um aumento de 16% na pro-
ducdo total de citros, com um cresci-
mento de 21%, para 61 milhdes de
caixas, na producéo de laranjas. A
producao texana aumentou 14% (com
mais 7% no caso de laranjas e 14%



O processamento € dominado
pelo setor de enlatados. A produ-
¢ao chinesa de suco de laranja
concentrado € minuscula (cerca
de mil toneladas anuais).

O USDA descreve o cresci-
mento das importagdes chinesas
de suco de laranja como "explo-
sivo". O Brasil permanece como
seu Unico grande fornecedor,
com 80% do total. O crescimento
répido do consumo de suco sera
acomodado pelas importagdes.

Espera-se que o consumo
anual per capitaem litros de suco
de laranja passe de 0,1 para 0,5
litro de 2001 a 2005, para chegar
a 2,0 em 2010. Em volume, isso
significa 650 mil toneladas em
2005 e 2,6 milhBes de toneladas
em 2010. A industria local de
processamento de sucos ndo tera
como produzir tais quantidades
na auséncia de matérias-primas
suficientes. ]

para grapefruit), enquanto a pro-
ducdo no Arizona caiu 22%.

Com isso, aprevisao é de expan-
s80 nas exportagdes de suco de la
ranja brasileiras em 2005. Aguarda-
se um aumento médio de um quarto
nos exportacOes brasileiras para 0s
Estados Unidos natemporada 2004/
05 (julho a julho).

Como as entregas para os tra-
dicionais compradores europeus
seguem estaveis, as atencoes se
voltam para dirigir as vendas para
0s paises do L este Europeu, China
e também Russia. A produtividade
prejudicada pelos furac@es volta-
rédaos niveis normais, e os Estados
Unidos recuperaréo seus volumes
de embarque.

Os valores dos contratos de
suco de laranja seguem firmes na
bolsa de Nova York. As especula-
¢0es giram em torno das previsdes
para a safra 2005/06 de laranja na
Flérida. O contrato passa de US$
1,200 por libra-peso. A tempesta-
detropical Tammy aosEUA eapre-
senca de greening e cancro citrico
em pomares da Flérida ajudaram a
dar suporte aos pregos.

UVA

Vinhedos em
expansdo no Sul

areadevinhedosno Rio Gran-
de do Sul cresceu 45 % ou
3,97% a0 ano nos Ultimos dez
anos. A areaque maiscresceu foi ade
Vecarias. A expanséo na
Serra Galicha, onde estéo
cercade85% daareaplan-
tadano estado, ficou abai-

x0 da média gaiicha Cultivar

Rio Grandedo Sul:

area ocupada com
vinhedos - mil hectares

1995 2004

além de em menor parcelaparaconsu-
mo in natura. E uma cultivar com dta
concentracéo de matéria corante, rigti-
caeresgenteasdoencasfingicas. Cres-
ceram também astradi-
cionaisNidgaraBranca
e Nidgara Rosada, pre-
feridas para consumo
in natura e usadas na

De acordo com o ca me!
dastro Viticola, elaborado | Hibrida
- Européia
pela Embrapa Uva e Vi- | 154
nho, de Bento Gongalves,

Americana 9,6 15,4

Fonte: Cadastro Vinicola EMBRAPA

fabricagdo de vinho
99 129 | pranco demesa
4,6 6,9 Iti hibri
241 352 * Nas cu '_[l\_/ares 1ori-
das, atradicional |sabel

sob coordenacéo da pes-
quisadora Loiva Maria Ribeiro de
Mello:

* Entreascultivaresamericanas, o des-
taque cabeatintaBordd, utilizadapara
elaboracéo de suco de vinho de mesa,
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representaquase80%e
0%, respectivamente, da area de vi-
nhedos desse grupo e do estado, uti-
lizada na elaboragéo de vinho de
mesa, SUCOo e coNsuMo in natura.

* Nas castas viniferas, o crescimento

RevisTa DE AGRONEGOCIOS DA FGV » OuTusro pe 2005



RS: Crescimento anual dos vinhedos por regido Brasil: producéo de vinhos e derivados

Camp
Meridional
e Serras do
Sudeste

Campanha
Central

Vacaria

Guaporé

9,95%

0,00%

2,00%

4,00% 6,00%

8,00% 10,00% 12,00%

Gewurztraminer

Ano Vinhos-  Vinhos Outros Total tiveram recuo,
viniferas demesa produtos ppr serem sen-
1993 53,0 171,7 2,9 258,74 | Siveis ao clima
1994 68,7 202,0 29,3 290,20 gaucho.
1995 47,1 213,3 37,9 298 Embora o
1996 45,3 152,9 21,9 220,18 | complexo vitivi-
1997 46,9 182,8 37,9 267,76 | nicola nacional
1998 33,8 150,8 28,5 213,1 mostre cresci-
1999 45,8 226,5 38,9 11,30
2000 562 273.0 436 37291 | mento e ganhe
2001 34,1 2289 33.4 29657 | Notoriedade, me-
2002 31,6 259,8 487 340,04 | didas de prote-
2003 29,8 203,9 36,6 270,38 | GA0 S0 necessa
2004 429 313,7 51,8 408,53 rias para assegu-

foi geral. A Cabernet
Sauvignon origina vi-
nhos com reputago in-
ternacional, de intensa
coloragdo e complexi-
dade em aroma e bu-
qué. A Pinor Neoir e a
Merlot oferecem vi-
nhos varietais e espu-
mantes. A Tanmat é
empregada no vinho
varietal e para corte,
enquanto a Cabernet
Franc gera vinhos com
tipicidade apropriada,
para serem consumidos
ainda jovens. No gru-
po das brancas, se o
Chardonnay teve au-
mento, as cultivares
Riesling Italico e a

Anomalia de temper atur a nas aguas superficiais do Pacifico Equatorial, na

Regido de Nifio 3.4 e fases de El Nifio Oscilagdo Sul (ENSO) correlacionadas
avitivinicultura gaicha, 1985-2002
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Fonte: Elaborada pela autora com base em dados de CLIMATE (2005). (Ver sigla no texto)
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rar maiores gan-
hos de produtividade e qualidade,
para competir no comércio interna-
ciona. O consumo de vinhos daAr-
gentina passou de 600 mil litros em
1996, para11,2 milhBesdelitrosem
2004. Neste ano, deverachegar a 20
milhdesdelitros. Estima-se que 40%
desse volume competem em prego
com vinhos de mesa nacionais.

Como o principal volume deim-
portacdo de vinhos argentinos esta
na faixa superior a US$15 a caixa
com 12 unidades de 750 miililitros,
parabarrar aentradade vinho argen-
tino a baixo preco no Brasil, repre-
sentantes do setor dos dois paisesfe-
charam acordo em agosto Ultimo. O
pedido do Brasil, feito em maio, era
de US$15 a caixa.

Como havia uma série de con-
tratos selados, sem condicdes de se-
rem suspensos, 0s argentinos acata-
ram o piso minimo de US$8 acaixa.
O pacto tem duragdo de sei's meses.
Depois, as partes voltam a se encon-
trar pararodadas de avaliag8o demer-
cado e o compromisso de elevacéo
do vaor minimo. Na visdo do insti-
tuto Brasileiro do Vinho (lbravin), o
indicativo é de que haja evolucéo
do piso para US$12 a caixa

Os dois paises também fizeram
pacto para o desenvolvimento de
acOes para viabilizar o estabeleci-
mento de um Imposto em Valor Es-
pecifico paraterceiros paises, naérea
doMercosul. A idéiaéencontrar uma
forma para a entrada de vinhos de
qualidade duvidosa fora do bloco.
Uma das alternativas estudadas é
substituir o sistema vigente, de ta-
xagdo de 27% sobre o0 produto es-
trangeiro, com taxag&o por garrafa.



O Brasil também se comprome-
teu em realizar um amplo estudo
de mercado paraidentificar as suas
potencialidades, a exemplo do
que foi feito pela Argentina. O
objetivo é levantar informacdes
sobre as preferéncias e os desegjos
do consumidor. Osrecursos paraa
pesquisa seréo repassados para o
Ibravin. [ |

Combustive] com
vinho francés

O excesso mundial de vinho
atingiu um grau bem alto neste ano.
O impacto é brutal sobre a Franca,
onde a vitivinicultura, como ques-
t80 de paixao, é celebradacomo qual-
quer outra arte. L4, para espanto ge-
ral, pelaprimeiravez naHistoria, seus
produtores séo forcados a destilar
muitos de seus melhores vinhos para
transforma-los em combustivel.

A situacéo é dolorosa, pois dife-
re de anos passados, quando osfran-
ceses javinham tendo de transfor-
mar com frequéncia largas escalas
de vinho de mesa de qualidade in-
ferior em vinagre e etanol. Agora,
ndo. Garrafas de vinho francés de
qualidade superior sdo empilhadas
nas pratel eiras dos supermercados e
adegas vinicolas.

No inicio do ano, enquanto al-
guns vinicultores protestavam con-
tra os precos baixos, a Franca pediu
gue a Unido Européia aprovasse a
destilagéo de 150 milhdes de litros
dos vinhos de Denominagdo de Ori-
gem Controlada do pais. Até o fim
do ano, 100 milhdes de litros esta-
réo se transformando em etanol.

A gasolina francesa ja contém
cercade 1% de etanol, amaior parte
destiladade beterrabas. Essaporcen-
tagem precisa chegar a 5,75% até
2010 para atender as exigéncias da
UE. A convergéncia de dois fatores
levou a0 excesso: novos produto-
res em paises como Austrdliae Chi-
le e aqueda dademanda em lugares
como a prépria Franga, onde uma
campanha contra a embriaguez ao
volante moderou o tradiciona con-
Sumo no almogo e no jantar.

A Influéncia do El Nino

IKUYO KIYUNA *

mbora mal tenha sido colhida e

produzida, a safra de uvae de vi-

nho 2005, no Rio Grande do Sul,
esté sendo comemorada como a melhor
de todos os tempos. Essa constatacéo ja
era esperada e comentada pel os especi-
alistas desde o inicio do ano, quando os
bagos de uvas para vinificacdo estavam
ainda nas videiras. O motivo para tudo
isso era a condi¢do climatica predomi-
nante na época de desenvolvimento e
principalmente, na maturagéo e colhei-
tadas matérias-primas. O climaéapala-
vra-chave que dita a qualidade da uva,
sendo que, no caso galcho, o El Nifio
tem forte influéncia.

El Nifio - Oscilagdo Sul (ENOS)

E um fenémeno atmosférico-oceanico
caracterizado por mudancas superficiais nas
temperaturas das aguas superficiais no
oceano Pacifico Tropical, que podem afetar
oclimaregiona eglobal. Naregido galicha,
seus efeitos sao de:

a) excesso de chuvas no primeiro, na fase
denominadade EI Nifio ou episddio quente;
b) temperaturas maisfriasdurantealLaNifia
ou episodio frio.

A denominag&o vinho fino se refe-
re ao produto fabricado a partir de uvas
da videira do grupo de Vitis vinifera
(variedade européia, apropriada para
elaboracéo de vinhos diferenciados).
Apesar de ser o principal estado produ-
tor brasileiro, uma grande parte da re-
gido galcha ndo apresenta aptidéo cli-
matica ideal para a producado de V.
vinifera. Desta categoria, faz parte a Ser-
ra Galicha, devido as restricdes relativas
a0 indice hidrotérmico e horas de frio.

A industria de vinho fino no Brasil
teve avancgos tecnologicos significa-
tivos nos ultimos anos. Reflexo disso
sdo as medal has conquistadas em con-
Cursos nacionais e internacionais. Di-
ante disso, vem a pergunta: até que
ponto a variagdo climética influencia
a qualidade das uvas viniferas e do
vinho, dado o estagio de desenvolvi-
mento tecnol 6gico na sua fabricagéo?

Paraencontrar respostas a essa ques-
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téo, foi realizada uma pesquisa para
mensurar a influéncia das ocorréncias
de El Nifio e La Nifia sobre a qualida-
de do vinho fino gaicho. O modelo
economeétrico empregado no trabalho
permitia dar notade 1 a 10 a safra ga-
Ucha do AMARANTE. Os dados de
anomalia de temperatura mensal (mé-
diamovel) do Pacifico Equatorial ser-
viram para correlacionar as ocorrénci-
asdo El Nifio e La Nifia

A safra de vinho € definida no ini-
cio do ano da colheita. Para definir
cada fase do fenbmeno, se adotou a
anomalia de temperatura dos cinco
meses precedentes a colheita. Como
exemplo desse critério, a safra 1997
foi associada a PL1 (um ano apds La
Nifia), pois o El Nifio 1997-98 sb teve
inicio em maio desse ano, apos o tér-
mino da safra 1997.

As variagoes climéticas considera-
das no trabalho influenciaram 65%
das variacfes nas notas obtidas do vi-
nho fino gadcho no periodo de 1985 a
2002. A tecnologia utilizada, impor-
tante para a melhoria da qualidade, fi-
cou fora da pesquisa. Duas variaveis
consideradas tiveram influéncias sig-
nificativas e opostas sobre as notas: a
EN diminuiu 3,5 pontos e a PLN2 au-
mentou 3,0 pontos na nota da respec-
tiva safra.

Os resultados sugerem maior acom-
panhamento do fenébmeno ENOS, de
durac&o minima de cinco meses a va-
rios anos, na tomada de deciséo tanto
para implantar como para manter a
vitivinicultura. A elevada elasticida-
de-preco em cada ponto da nota, face
a caracteristica do produto, na certa,
compensam este empenho. [ |

* Engenheira Agrénoma, MS, Pesquisadora
Cientifica do Instituto de Economia Agrico-
la (IEA) (ikuyo@iea.sp.gov.br). Este artigo
foi baseado no resumo "El Nifio-Oscilacéo
Sul (ENOS) e a Qualidade do Vinho Fino Gau-
cho, 1985-2002", trabalho aceito para ser apre-
sentado no X Congresso Latino-Americano
de Viticultura e Enologia em Bento Gongal-
ves/RS em novembro de 2005.
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LEONARDO SOLOGUREN*

amaisde duas sa-
fras, boapartedos
produtores rurais

amargam prejuizosao ado-
tarem como estratégia o
armazenamento do milho.
Td fato se deve as dtera
¢des no comportamento
dos precos do cereal. Nes-
te periodo, os vaores fo-
ram maisbaixosno segun-
do semestre, quando com-
parados com a média do
primeiro semestre.

Alteragdes estruturais
no mercado do milho pro-
vocam mudangas na for-
mac&o do preco. O aumen-
to da producéo na 22 safra
se destaca como um dos
mais importantes. Nos Ul-
timos dez anos, a produ-
¢80 demilho-safrinhacres
ceu mais de 130%, a pon-
to de sua oferta responder
atuamente por cerca 25%
da oferta total.

Em decorrénciadeste
aumento na producdo, o
periodo histérico de entressafra do
milho (outubro a dezembro) foi en-
curtado com o advento da safrinha,
cujacolheita se estende de julho a
setembro. Com o aumento de sua
importancia para a garantia do
abastecimento, asincertezasem re-
lagcdo ao seu desempenho ficaram al-
tas, devido ao risco climatico que
permeia o periodo de desenvolvi-
mento da cultura.

Neste sentido, o periodoinicia de
desenvolvimento dasafrinhatem sido
marcado por grandes movimentos
especulativos, com picos de pregos
no periodo de abril e maio.

Nas safrinhas colhidas
em 2003 e 2004, como o
volume produzido supe-
rou a necessidade para
atender ademandado mer-
cado, houve queda de pre-
¢0s no segundo semestre.
Os apostadores nas expec-
tativas de escassez da pro-
ducéo e elevagdes de pre-
¢os para o chamado perio-

mercado

do de entressafra foram obrigados a
vender a produgo a um prego infe-
rior ao do periodo da colheita da sa-
fradeveréo.

Quando seanalisao desempenho
do produtor rural nas safras 2002/03
€ 2003/04, observa-se que apior al-
ternativa adotada foi justamente a
do armazenamento do gréo, frente
as estratégias de:
1- Venda total da producgo no perio-
do da colheita da safra de veréo;
2- Venda total da producdo no pico
da entressafra (dezembro);
3- Venda parcelada da produgéo ao

Pressupostos para comparagao

» Custos embutidos no armazenamento-recebimento,
descarga, armazenagem, ad valorem, limpeza e secagem;

* Custo de oportunidade: 1,3% ao més, correspondente a
rentabilidade com a venda da produgéo e aplicagdo em um
fundo de renda fixa no mercado financeiro, descontados ainda
20% de imposto de renda sobre o ganho financeiro;

 Desconto de disponivel 2,2% de FUNRURAL sobre os

precos do milho negociado no mercado;

» Venda de 1.100 sacas de milho no estado de S&o Paulo.

longo do ano.

Osresultadosobserve
dos para a safra 2002/03
foram os seguintes:

* Maior receita com a
edtratégial, ousga, o pro-
dutor rura que colheu a
safraecomerciaizouime-
diatamente em 2003 ob-
teve 0 melhor resultado.

e Pior desempenho
com a estratégia 2, ou
sgja, ade armazenamento
da producéo colhida na
safrade ver&o paraposte-
rior comercializagdo em
dezembro.

* A estratégia 3 obte-
ve um desempenho inter-
mediério entre as estraté-
giasle2.

A diferencanareceita
entre amelhor e pior es-
tratégiafoi de 82,1%.

Para a safra 2003/04,
é possivel observar um
cendrio bastante seme-
[hante, com os seguintes
resultados:

e Maior receitacom a
estratégia 1;

* Pior resultado com aedtratégia 2;

 Oresultado daestratégia 3 ficou
muito préximo ao daestratégial, com
uma diferenca de apenas 3,7%.

A diferencadereceitaentreame-
Ihor e a pior estratégia foi de 56,3%
para 0 ano de 2004.

Fica claro observar as interpreta-
cOesexageradasredlizadaspel osagen-
tes participantes deste mercado. A
grande especulacdo em torno da
safrinhageradistorgdesnosprecosno
periodo de abril e maio. Ao mesmo
tempo, as divergéncias estatisticas
existentes no setor, tornam asincerte-
zas ainda maiores.

Na safra 2004/05, ape-
sar da quebra de producéo
verificadatanto nasafrade
verdo quanto na safrinha,
a estratégia de armazenar
0 milho ndo se mostrou v&
lidaaté o periodo de setem-
bro. Ao contrario, se reve-
lou novamente como a
pior estratégia a ser adota-
da. Até o momento, a es
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tratégia de venda parcelada da safra
de verdo 2004/05 apresentou 0 me-
Ihor resultado.

Diante dessas constatacfes, 0s
produtoresrurais, ou qual quer agente
envolvido com a operacéo de venda
do produto, serdo instigados a reali-
zar umanova leitura do mercado. A
andlise da comercializagéo ficou
complexa nos Ultimos anos, pois 0s
precos do cereal ndo foram apenas
determinados pela relacéo de oferta
e demanda doméstica.

Apesar de o milho operar em um
mercado de grande concorréncia, as
ingtituigBes afetam o comportamento
0S Seus pregos, a partir do momento
em que s30 capazes de dterar as cur-
vas de oferta e demanda, com medi-
das de politica macroeconémica,
setorial e governamental, leis, regu-
lamentacOes, estratégias de comprae
venda, entre outros.

Nesse sentido, mudancas no am-
biente institucional e aterages nas
estratégias das empresas naaquisicéo
do produto interferem na determina
¢80 do preco da commodity.

Este ano, uma série de deter-
minantes alterou o curso norma dos
precosno mercado do milho, taiscomo:
a) A dta taxa de juros praticada no
mercado interno atraiu a entrada de
capital estrangeiro de curto prazo no
Brasil. Iss0 gjudou aderrubar as coter
¢Oes da moeda norte-americana. A
valorizag&o do real frente ao dolar
tornou as importagdes de milho ba
ratas e paralisou as exportactes do
gréo. A possibilidade de importar o
gréo aum prego competitivo, aliado
a ndo-competitividade das exporta-
¢Oes, alterou a curva de oferta e de-
manda doméstica. Acontece que 0
excedente de produgdo do mercado
internacional poderiaser ofertado no
mercado brasileiro. Dessaforma, as
expectativas dos agentes foram al-
teradas, principalmente nasindUstri-
as consumidoras.

b) Nos Ultimos dois anos, 0s precos
do milho foram superioresno primei-
ro semestre em relacdo ao segundo
semestre. Face apreocupagdo emre-
lagdo a producdo futura, as grandes
indUstrias consumidoras adotaram
estratégias de armazenamento do
grao, para evitar periodos de escas-

Resultados das Estratégias na Safra 2002/03 - SP
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sez. O resultado foi 0 encarecimento
do milho. Neste exercicio, cientesdo
movimento especulativo no perio-
do da safrinha, as empresas foram
cautelosas em suas estratégias de
compra.
¢) Preocupado com um possivel qua
dro de escassez interna frente ao
grande alarde realizado pela ponta
consumidora, com projegao daneces-
sidade de importacéo de 3,0 milhdes
de toneladas de milho em 2005, o
governo adotou medidas preventivas,
com leildes de produtos dos estoques
publicos e vendas subsidiadasem al-
gumas modalidades.

Todos esses aspectosagjudam aen-
tender os motivos para 0s pregos do
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milho apresentarem movimentos de
queda, justamente num ano de que-
bra expressiva de safra, com os esto-
ques de passagem no Brasi| reduzi-
dos a nivels criticos.

A andlise das estratégias rediza
das nos Ultimos anos deixa a licdo de
gue a venda parcelada da producéo €
um étimo minimizador de riscos. O
mercado esté cercado de incertezas,
com uma quantidade pequenade pro-
dutores adeptos a0 uso de ferramen-
tas de gerenciamento de cobertura de
precos, a exemplo de operacBes em
mercados futuros. [ |

Eng. Agrénomo, mestre em economia, é
diretor da Céleres.
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PISCICULTURA

ALCIDES TORRES *, FABIANO R. TITO ROSA 2, LEONARDO ALENCAR *

Brasil tem a maior parte de

uasterraslocdizadasnaédrea

tropical, com 12% da reser-
va de &gua doce do mundo e 6timas
condi¢Bes para a piscicultura. Apesar
de 73% da reserva de &gua estarem
localizados na Bacia Amazobnica, ha
umainfinidade deriosecdrregospara
acriagao de organismos aguéticosnas
mais diversas regides.

O baixo consumo de peixe pelo
brasileiro é explicado pela fata do
habito aimentar e pelo fato de o pre-
¢o de mercado ndo ser muito convi-
dativo. A criagdo tem caréter extrati-
vista de producdo e apresenta baixa
produtividade, ainda dependente da
disponibilidade natural das espécies
e das condicdes climédticas, resultan-

Consumo médio anual de peixe

per capita
Brasil ...cccoceeieiieeenece 8 quilos
Recomendado pelaOMS .... 13 quilos
MUNdO ... 20 quilos

Fonte: FAO - Food Agriculture Organization
OMS - Organizaggo Mundial de Salde

do numa oferta variavel.

O consumo por regido varia, sen-
doamédiado consumo per capitabem
maior naregido Norte, tanto parapes-
cados de agua doce quanto de &gua
salgada. Entretanto, em relagéo ao
consumo total, aregido Norteficaem
terceiro lugar em comparacdo com 0s
pescados de &gua salgada, devido a
baixa densidade populacional.

PErFIL

O pesque-pague € mais uma op-
¢80 de lazer, pois permite aos mora
dores de centros urbanos e mesmo
moradoresrurais, sem lugar para pes-
car, desfrutarem dessa oportunidade.

Diversos pesqueiros oferecem aindaa
pesca esportiva, pela qua o pescador
pode devolver peixes dificeis de se-
rem fisgados, apds sua captura.
Alémdo lago paraapesca, muitos
pesqueiros oferecem toda uma infra-
estrutura de apoio, como restaurantes,
lanchonetes, bares, areaparacriancgas,
quiosques com churrasqueira, loja
paracomprade artigos relacionados a
pesca, abrigos ao longo do lago e até
peixaria para beneficiar o peixe.
Alguns 'pesque-pague’ cobram a
entrada com um adiciond por quilo
de peixe pescado, enquanto outrosnéo
cobram entrada. A pescaesportivacos-
tuma acontecer em lagos separados,
com prego também diferenciado.

BEeNEFicIOs

Com acrescente preocupacdo com
anutri¢do humana, os peixes so cada
vez mais pesquisados, revelando di-
versas vantagens em relago as outras
carnes. A carne de peixe é fonte de
minerais como magnésio, manganés,
zinco e cobre, tem ainda vitaminas do
tipoA, B eD, eéricaem aminoacidos
essenciais.

Em relacdo aos peixes de agua
doce, os peixes encontrados em
aguas salgadas efrias apresentam alta
quantidade de gordura do tipo
Omega-3, que diminui a incidéncia
de doengas cardiovasculares, reduz
a pressdo arteria e a taxa de coles-
terol no sangue, possuindo ainda
acdo antiinflamatéria.

A quantidade de proteina na car-
ne de peixe é dta e varia de 15% a
25% dependendo da espécie. A gor-
dura sofre variagdo maior. Ha peixes
com pouca gordura, como o bacalhau
(0,14%), a carpa (0,5%) e a truta
(0,7%), peixes com razoavel quanti-
dade de gordura, como o salméo, o
arenque e o congro (7 a8%), e peixes
com muita gordura, como o atum e a
enguia (mais de 15%).

Pescado: consumo per capita e participacao no total nacional

Pescado Norte Nordeste
1. Agua doce

Consumo per capita 17,8 kg 1,8 kg
Participacéo 64,9 % 234 %
2. Agua salgada

Consumo per capita 5,5 kg 2,2 kg
Participacéo 23,5% 4,2%
Fonte: IBGE

Sudeste Sul Centro-Oeste
0,3 kg 0,5 kg 0,5 kg
6,7% 3,2% 1,7%
1,5 kg 0,8 kg 0,4 kg
34,1% 6,6% 1,5%
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CusTos

O pesgue-pague é um negdcio de
dupla aptiddo. Entre as propriedades
pesgueiras, € possivel encontrar aque-
las cuja renda sgja 100% originada da
atividade, bem como outrasem que ape-
nas umaparceladarendaé originada da
infra-estrutura de apoio. Os investimen-
tos variam de umaregido para outra.

MERCADO INTERNO

O pesgue-pague contribui com o
mercado interno de peixes. As suas lo-
cdizaghes, proximas as cidades, criam
um comeércio alternativo de peixes fres-
cos, em relacdo as peixarias e redes va-
registas.

Em termos de divulgac@o, os pes-
queiros usufruem publicidade gratuita.
Muitos pescadores consideram os pei-
xes fisgados como verdadeirostroféuse
disseminam a noticia entre os aficiona-
dos. Isso contribui para o aumento da cli-
entda. Entre os peixes muito procurados
com esse objetivo, estéo os pintados,
dourados e matrinxas.

ENTRAVES

Como qualquer atividade pecué-
ria, a piscicultura esta ligada a fatores
climéticos, sobretudo, no caso do pes-
que-pague. Qualquer mau-tempo re-
sulta na diminuicéo das visitas. Dessa
forma, surgem também as épocas de
safrae entressafra. O periodo compre-
endido entre outubro e margo, consi-
derado como safra, € mais favoravel.
Entretanto, 0 més de julho, apesar de
estar no periodo de entressafra, apre-
senta bom movimento devido ao peri-
odo de férias.

Um dosentravesmaisfreqiienteséo
fornecimento de peixes, causado por
perdas no transporte. O produtor fica
confinado &s opgdes oferecidas na sua
regido. Uma das saidas € negociar com
intermedi&rios, paragarantir o transpor-
te adequado dos peixes e até ofertar es-
pécies encontradas em outras regides.
Mesmo com prego maisalto, esseforne-
cimento diminui as perdas e aumenta as
opc¢Oes de peixes para a pesca.

COMPROMISSO AMBIENTAL

Devido a sua total dependéncia da
quaidade da agua, a piscicultura deve
ser desenvolvida de forma sustentével,

Custo de producao médio mensal para uma peguena propriedade

Custo variavel Unidade Quantidade  Prego unitario Custo total Custo (%)
Compra de peixe kg 550 R$ 4,50 R$ 2.475,00 75,8%
M&o-de-obra sa&io 15 R$ 300,00 R$ 450,00 13,8%
Racdo kg 40 R$ 0,92 R$ 36,80 1,1%
Energia elétrica kwh 640 R$ 0,31 R$ 199,63 6,1%
Assigt. técnica unidade 0,3 R$ 350,00 R$ 105,00 3,2%
Subtotal R$ 3.266,43

Renda média por més

Renda Unidade Quantidade Preco unitério Renda total Renda(%)
Venda de peixe kg 600 R$ 6,50 R$ 3.900,00 83,3%
Limpeza normal kg 120 R$ 0,80 R$ 96,00 2,1%
Filetar kg 480 R$ 1,30 R$ 624,00 13,3%
Entrada pessoa 300 R$ 2,00 R$ 600,00 1,3%
Subtotal R$ 5.220,00

Saldo final R$ 1.953,57

com preservacdo dos recursos utiliza-
dos. Isso implicaem controle constan-
te dos niveis de matéria organica e do
oxigénio da agua, sem prejuizos ao
meio ambiente.

Com a construcéo de tanques de
formaafacilitar o seu esvaziamento e
a retirada da agua para limpeza, o
acimulo de lodo no fundo aumenta a
retencdo de residuos. 1sso possibilitaa
propagacdo de doencgas nos peixes e
levaauma pioradaqualidade daégua.

Outramedida de caréter ambiental
€ evitar 0 escape de peixes dos tan-
ques. Como, asvezes, asespéciescria
das ndo sfo nativas, pode ocorrer uma
dispersao de espécies exdticas. Sao 0s
casos de transbordamento, rompimen-
to e esvaziamento do tanque com pei-
X€es no seu interior. Outra possibilida
de é a ocorréncia de reproducéo e a
fuga de peixes mais jovens e menores.

Os esvaziamentos evitam gastos
desnecessarios. Os peixes deixam de
morder asiscas quando jatenham sido
fisgados. Como eles permanecem no
tanque, continuam a consumir ragéo,
Com prejuizo ao piscicultor.

CONSIDERACOES FINAIS

Com o crescimento da piscicultu-
ra, épossivel encontrar sistemasdecri-
ac30 extensiva, semi-intensivaeinten-
siva. O efeito é bem positivo em todos
ossetores, como o setor deragoes, cujo
aumento foi expressivo, com o desen-
volvimento produtos para todas as fa-
ses da criagdo. A melhor tecnologia
permitiu um sistemacom menoresper-
das na producéo.

A representatividade da aquicul-
tura na producdo pesqueira ganha es-
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pago: passou de 5,3% em 1970 para
32,2% em 2003, segundo dados da
FAO. A atividade apresentou cresci-
mento de 8,9% ao ano desde 1970.
No cenario internacional, a exporta-
¢do de tildpia, por exemplo, cresceu
mais de 100%, de 2003 para 2004,
um sinal de ganho deforga, gragas ao
fortalecimento de todas as etapas do
sistema produtivo.

A capacidade produtiva nacional
de pescado € expressiva. De 5,5 mi-
IhGes de hectares de aguas represadas,
apenas 1% sdo utilizados. Com uma
produtividade média de 150 kg/m2/
ano em dois ciclos, o Brasil chegaria
a0 primeiro lugar em producgéo aqui-
cola, 82,5 milhGes de toneladas.

A capacidade de exploracéo dos
recursos naturais renovéveis ainda
esté longe de alcangar seu limite no
Pais, com exploragéo sustentével, sem
piorar as condi¢Bes do meio ambien-
te. Uma producdo maior de pescado
proporcionaria um prego mais atrati-
vo, além de um maior acesso da po-
pulagdo a uma fonte de proteinas de
alto valor biolégico. Para os pesguei-
ros, com umaeventual reducdo no pre-
¢o de compra dos peixes, 0 preco fina
do quilo pescado reduziria. 1sso
sedimentaria o pesque-pague como ati-
vidade de lazer e oferta de aimenta-
¢a0 saudavel. [
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